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订报进社区

请您抓紧订阅

《丽水日报》《处州晚报》

新年度的《丽水日报》《处州晚报》 您订了

吗？ 为了方便未订报的读者，本报社发行中心于

12月 27日前在丽水市区开展巡回订报活动，请

市民抓紧到订阅点订报，设点时间为当天的 10∶

30—13∶00。

具体时间地点安排如下：

12月 25日：东苑小区，北苑小区，正达阳光

城，万景花苑

12月 26日：永晖新村，南贸小区，金苑小区

（设 2个点）

12月 27日：怡景花苑，大洋河小区，银苑小区

（2个点）

咨询电话：

2155747 2590010

“以精取胜” 众专家畅谈东风本田成功之道

日前， 由中国汽车报社主办的东风本田

品牌战略研讨会在北京钓鱼台国宾馆举行。

原机械工业部部长何光远， 中国机械工业联

合会副会长张小虞， 汽车工程学会常务副理

事长付于武、 中国汽车工业协会副秘书长顾

翔华、 国家信息中心信息资源开发部主任徐

长明， 中国市场学会营销专家委员会秘书长

薛旭， 以及来自各高等院校的知名学者和传

媒业界的资深人士出席了会议并发表演讲，

总结东风 Honda 的成功经验，也为东风 Hon－

da建言献策。

东风本田汽车有限公司董事长周文杰在

会上表示， 东风本田是东风集团多元格局合

作下的一个有特色的项目， 它以独具特色的

发展模式和较快的发展速度， 逐步成为东风

汽车公司核心事业板块。 虽然目前国内车市

已经达到产销千万辆规模， 东风本田还是顶

住了总量的诱惑，明确后来者的定位，坚持精

品战略；坚持即使在成熟市场，也要质更优、

价值更高； 在各个细分市场上高标准、 高定

位；在产品上不以多取胜，而是以精取胜；在

企业文化上，既求同、更求异；在管控方式上，

主张精益管理。

东风本田汽车有限公司副总经理刘洪介

绍， 东风本田超越常规发展的归功于东风本

田人一直坚持恪守的信念： 一切行为从自主

本身的发展规律出发， 借鉴但决不盲从他人

的成功经验，坚持独到的价格主张，坚信成功

者绝不从众， 在市场竞争的实践中探索符合

自身的发展模式，不断超越，始终走在时代的

前端。

央视 CTR 市场研究调查表明在年收入 6

万元以上的中高端居民中， 东风本田 CR-V

在 SUV 中的知名度达到 34.9%， 排在第一位

的，从喜好度来看，东风本田 CR-V 的喜好度

也是最高的。 通过数据分析，姚林认为，东风

本田在 SUV 市场上已成为确确实实的第一

品牌。 详情请咨询东风本田丽水骏威 4S店。

浙商证券分析师张良福

弱势震荡下的

结构性机会

□

记者 潜艺之

本报讯

从技术的角度分析，市场将

继续在半年线附近震荡反弹， 然后再选

择方向，中期看，摆脱 120 周均线的压制

或仍需一些时间，大家或仍需多些耐心。

本周四，受 60 日均线、半年线及 30

周均线的支撑， 沪深两市股指出现强劲

反弹，不过，该反弹能否持续或者引发一

轮较长时间的上升行情， 还有待成交量

的有效放大，若成交量未能有效放大，或

许经过一两周的盘整后， 市场有可能继

续下探。 若投资者的交易热情被有效激

发，成交量有效放大，且短期内沪深两市

创出反弹新高， 市场才有望创造出中期

反弹行情。

由于 60 日均线及半年线均向上运

行，短期内深幅下探的可能性不大，也是

支持我们中长期不悲观的理由， 不过短

期内是否已企稳仍有待商讨， 因 5 周均

线已趋下，虽还未形成与 10 周均线形成

死叉，但如果继续两周的弱势，将形成死

叉，调整的时间将被延长，毕竟趋势线已

被破坏，修复应需要一些时间。

综合各种因素， 虽基本面仍较为健

康，但技术面还未能形成有效配合，加上

短期资金吃紧， 所以中期走强的条件仍

不成熟， 或仍需等待催化因素来激活市

场。故短期内应维持谨慎态度。在市场未

能形成有效持续热点， 成交量未有效放

大前，控制仓位为宜，不宜盲目进出。 对

于短期标的， 张良福看好大消费概念里

的优质企业，如酿酒、汽车、家电等板块

中的优质企业。酿酒、汽车及家电板块受

益于扩大内需， 属于受益较早且能够持

续受益的板块，近期抗跌，后市有望保持

强势。

抵御金融危机 解决发展难题

在外丽水企业

抱团取暖

□

记者 叶浩博

本报讯

在近日举行的丽水市工商

业联合会（总商会）举行的三届三次执委

会上，记者了解到，在 2009 年度，我市工

商联共牵头成立了杭州市丽水商会、广

东省浙江丽水商会、 武汉市丽水商会以

及丽水市阀门商会四个市级商会。 在这

一年间， 企业在应对国际金融危机影响

的同时，广泛开展企业间合作，抱团解决

融资难等发展难题， 努力维护企业合法

权益。

以刚刚成立的广东省浙江丽水商会

为例， 在广东经商办企业及务工的丽水

籍人士有 10 万余人，创办的企业与实体

近 7000 家，投资领域涵盖制造、食品超

市、能源、服装、精细化工、房地产、皮革

皮具、贸易、建筑、IT、五金汽配等 10 多

个行业。 一大批丽水籍创业者已基本完

成原始积累，正朝着规模化、品牌化、资

本运作的方向发展。 但国际金融危机的

冲击， 促使企业不得不减缓了发展的脚

步， 思考抱团取暖， 共御金融海啸的对

策。

在 2000 年前南下广州的青田籍企

业家邹立胜， 是丽水籍创业者的成功代

表，现在是广东省浙江商会会长、丽水商

会名誉会长。在资本的原始积累阶段，他

先后取得“花花公子”“金利来”“鲨鱼”等

品牌在中国的总经销权， 并在广州市花

都区投资建成建筑面积 5 万余平方米的

“广州花都财富工业园”，下辖八家企业。

邹立胜告诉记者， 在外创业的丽水商人

更应该抱团取暖， 通过团结的力量解决

现实的企业发展难题。 他承诺将把广东

省浙江丽水商会做大做强， 然后把广东

的好项目介绍到丽水， 组织在粤丽水籍

企业家积极回家乡建设经济， 实现优势

互补。

1300万元天价！

龙泉青瓷工艺品拍出史上最高价

□

记者 叶浩博 鄢鸣 周华俊

本报讯

近日， 在杭州举行

的第三届中国民间艺人节精品拍

卖会上， 由龙泉青瓷艺人王军港

制作的中国首套青瓷打击乐器

“青瓷编钟”以 1300万元人民币的

天价，被神秘买家竞拍获得，创下

了龙泉青瓷工艺品的拍卖成交新

纪录。

这套“青瓷编钟”是龙泉青瓷

艺人王军港闭关两年多， 经过无

数次失败后烧制出的作品。 它由

四部分构成，包括瓷编钟、瓷管钟、瓷

磬、瓷罄等，共有 100 多件，光是悬挂

起来就得花费数天工夫。青瓷乐器中

最为庞大的是瓷编钟， 它架高 2 米、

宽 3 米， 由 28 个大小不一的瓷编钟

组成，形状和青铜编钟相似。这套“青

瓷编钟”在北京展出时，就因“音准度

极高” 而被业内专家估价至少在

1000万元以上。 据了解，花巨资买下

该套乐器的是咱们浙江老乡，他反反

复复看了很长时间，最后终于果断下

单，他表示买下后，将放到杭州的某

家博物馆珍藏。

“现车几时有？ 把钱问车商”

2009 年底购车族众生相

□

记者 潜艺之

本报讯

2009年车市已渐近尾声，想在年底

购车的消费者终究还是没有盼到优惠，热销车闹

“车荒”已持续一年，早早完成销售任务的经销商

更是不打算“贱卖”，甚至部分车商还借机抬价。

在车市上演“人来疯”的情况下，您在 2009 年底

购车了吗？ 在购车的时候被加价了吗？ 记者采访

了几位在 2009年底打算购车或是已经买到汽车

的市民，将他们的酸甜苦辣故事跟大家分享。

婚期临近，新车始终没着落

“我等到花儿都谢了”

“不好意思，现在没有现车，请您耐心等待！ ”

最近 1个多月， 市区的邓先生每回打电话到 4S

店询问车子的情况， 得到的都是这样的回答。

“等车等了将近 3个月了，我等到花儿都谢了。 ”

邓先生无奈地说。

今年 10 月，准备结婚的邓先生和女朋友挑

中了刚刚上市的一款新车，准备买下来。“当时除

预付了 10000元订金外，还多交了 3000元钱。 ”

邓先生说，经销商告诉他这款车子很紧俏，全国

各地都在抢，如果邓先生想早点拿到车，就要多

交这 3000元钱。“因为赶着结婚的时候用，多交

点钱咱也就认了。 ”邓先生交钱后，经销商也只是

承诺 3个月内可能拿得到车。

眼看着 3个月过去了，自己当初预订的车子

却始终没影子， 邓先生急了。“每回打电话过去

问，都是回答没有现车，让我耐心等待。这样等下

去何时是个尽头啊！ ”邓先生说，自己当初多交这

3000元钱，本以为能早点提到车，可 3个月时间

快过去了还是没车可提。

“这几天我和女朋友又开始看车了，实在不

行我们就换一款。 ”眼看着婚期越来越近，为了结

婚的时候能开着自己的新车去接新娘，邓先生又

忙着上汽车网站、逛汽车论坛，又开始做起了功

课。 可是一圈挑下来，邓先生发现一个奇怪的现

象，那就是几乎所有的小排量汽车都要排队甚至

加价才能提到车，无奈之下邓先生只好又改变计

划，“没办法，现在我们只好提高购车预算，放弃

小排量车而在中级车里选一款了。 ”

为了心爱的车型大方加价

“我主动加了 5000元才提到现车”

相比于邓先生， 市区的陈女士就要幸运多

了。 在下了订单后，隔了半个月左右时间就提到

了自己心爱的车型。 陈女士能这么快提到车，就

是因为她主动给经销商加了 5000元， 让她省去

了“遥遥无期”的等待。

陈女士看中的是一款某品牌 1.4T自动舒适

型的两厢车，车价 14.98万元，没有任何优惠。“驾

照拿到后手就痒痒，老想立刻买辆车来开开。 ”陈

女士说。在朋友的推荐下，她看中了这款两厢车，

对于这款车陈女士戏称对其是一见钟情。“车子

的外观和品牌我一眼就看中了，特别喜欢，两厢

车又容易停，适合我这样的新手。 ”

虽然车子看中了， 可销售人员告诉陈女士，

这款车是热门车型，目前没有现车可提，就算现

在下订单预计也要到明年才有车。为了能早日开

上车，陈女士回家跟老公商量后，“大方”地在原

价的基础上主动加价 5000元， 希望经销商能尽

早帮她提到车。

“没想到半个月后就通知我去提车了。 ”陈女

士说，虽然自己为了爱车多出了 5000元，可没有

让自己等太久，这钱还是出的值得。

一个提车号卖了

2000

元

“这个钱赚得有点意外”

最近， 当王先生告诉其朋友他手里某汽车

4S 店的一个提车号子被人以 2000 元的价格买

走后，其朋友纷纷惊异不已。“想不到一个提车的号

子也这么值钱！ ”

原来王先生在今年 10月看中了某品牌的一款

车，由于很喜欢当场就订了下来。订车的时候，4S店

说“没有现车，需要等一段时间”。 前半个月，王先生

还能气定神闲。 到了后半个月，就有点按耐不住了。

隔三岔五打电话到 4S店问，得到的回答总是“车还

没到，请再等等”。 到后来王先生实在没耐心等下去

了，在家人的建议下他又看中了另外一个品牌的一

款车。

当初订车的时候， 王先生向 4S店预交了 3000

元作为订金。 如果改买别的品牌，预交的订金就收

不回来了。 正当王先生在 4S店交涉的时候，刚好碰

到一位前来购买该品牌车型的李先生，李先生愿意

出价 2000元购买王先生的提车号子， 即王先生订

的车由李先生来购买。

王先生将提车号转让给了李先生， 随后拿着

退回的订金提到了另外一个品牌的车子。“这个钱

赚得有点意外， 等于我买这辆车便宜了 2000 元

钱。 ”

明年中期车源紧张将缓解

对目前车市的“疯狂”现象，业内有关专家表

示， 不少消费者是因为 5%的购置税优惠政策即将

到期，明年的购置税将提搞到 7.5%，因此赶在年底

之前买车，搭上优惠政策的“末班车”。“我们不妨算

一笔账，看看年底前买车是否真的就很划算。 ”有关

专家表示，以一辆 15万元左右的小排量车来计算，

年底前购买，5%的购置税是 6800元左右； 明年购

买，7.5%的购置税是 10200元左右，两者相差 3400

元。“但是现在几乎所有的车型都取消了优惠和促

销， 畅销车型都是按照厂家指导价甚至加价成交

的，这中间的差额又何止万元？ ”

“鉴于很多车企今年都在扩充产能，明年中期

预计投产， 估计到时候车源紧张的状况会有所缓

解。 ”有关专家表示，“车多了，买的人相对少了，优

惠和促销自然就会重新回到车市中，消费者选择的

余地也会大很多。 ”

记者 傅为新 摄


